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TYPY USŁUG
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e • Usługi księgowe

• Usługi podatkowe
• Usługi prawne
• Usługi marketingowe
• Warsztat - 24 kroki
• Warsztat - Ochrona IP
• Warsztat - Piching
• Piching - indywidualne
• Model biznesowy -

konceptualizacja, 
walidacja, wdrożenie

• Zgodność z politykami 
horyzontalnymi UE

• Analiza innowacji oraz 
nowych/ 
udoskonalonych cech 
i funkcjonalności
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e • Eksperymenty 
biznesowe

• Eksperymenty MVP
• Walidacja analizy 

rynku i konkurencji
• Walidacja modelu 

dystrybucji strategii 
cenowej i promocji

• Opracowanie 
struktury kosztów i 
przychodów

• Ochrona IP -
indywidualne

• Analiza zasobów 
zespołu projektowego, 
zarządzanie talentami 
i ochrona wartości
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• Usługa analizy rozwoju 
technologicznego 
produktu oraz plan 
wdrożenia

• Usługa badania stanu 
techniki lub potencjału 
ochrony IP

• Usługa wykonania lub 
testowania 
MVP/PoC/PoW



HARMONOGRAM REALIZACJI USŁUG

Zadania/ produkty w ramach usług 26.maj 02.cze 09.cze 16.cze 23.cze 30.cze 07.lip 14.lip 21.lip 28.lip 04.sie 11.sie 18.sie 25.sie 01.wrz 08.wrz 15.wrz 22.wrz
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Eksperymenty MVP

Analiza rynku i konkurencji

Model dystrybucji strategii cenowej i promocji

Prognoza struktury kosztów i przychodów dla 

okresu n+3 lat

Analiza rozwoju technologicznego produktu 

oraz plan wdrożenia

BST lub ocena potencjału ochrony IP

Wykonanie lub testowanie MVP/PoC/PoW 

Model biznesowy - konceptualizacja, walidacja, 

wdrożenie

Analiza innowacji oraz nowych/ 

udoskonalonych cech i funkcjonalności

Warsztat 24 kroki

Ochrona IP – warsztaty

Piching - warsztaty
Piching - spotkania indywidualne

Analiza pod kątem zgodności z politykami 

horyzontalnymi UE



ETAPY REALIZACJ I  USŁUG

Spotkanie MI +  
Startup + ZEks

Koncepcja 
modelu 

biznesowego 
+ postawienie 

hipotez 
biznesowych

Eksperymenty 
biznesowe i 
weryfikacja 

hipotez + 
udział w 

warsztatach

Analiza 
rynku i 

konkurencji

Analiza 
innowacji oraz 

nowych/ 
udoskonalony

ch cech 

Indywidualne 
spotkania 

Piching przezd 
próbnym 

Demo Day 

Próbny 
Demo Day

Walidacja 
modelu 

biznesowego

Walidacja 
analiz 
rynku i 

konkurencji

Rozpoczęcie 
prac nad MVP 
– specyfikacja 

+ dobranie 
ekspertów

Walidacja analiz 
technologicznych/ 

innowacji

Struktura 
kosztów i 

przychodów

Zakończenie 
prac nad MVP + 

odbiór 
produktów z 

usług +  
indywidualne 

spotkania dot. 
IP

Model 
dystrybucji 

strategii 
cenowej i 
promocji

Indywidualne 
spotkania ekspertami 

od  pichingu przed 
Demo Day + 

prezentacja (w tym 
weryfikacja) + 

DEMO DAY



REALIZACJA USŁUG
• Każda  us ługa  ma op isany  zakres -  pros imy o  zapoznanie  s ię

z  op isem przed  przystąpieniem do rea l i zac j i  i  uzgodnienie
wspóln ie  z  ekspertem oczek iwanego efektu  końcowego.
Efekt  końcowy NIE  MOŻE znacząco odbiegać  od  zakresu  us ług i

• Managerowie  Inkubacj i  in formują  startupy o  zakres ie  prac

• Usługa  powinna  być  z rea l i zowana w formie  dz ie ła ,  z  pewnymi  wy jątkami  –  wówczas  
notatka/  podsumowanie/  uwagi  na  mater ia łach  dostarczonych przez  startup

• L iczba godz in  us ług i  może  zostać  zwiększona/  zmnie jszona  TYLKO  na wyraźną  prośbę 
startup  i  eksperta .  

• Proces  zmiany  l i czby  godz in  us ług i :  in formac ja  do  MI  i  koordynatora  na  PW;  po  
zatwierdzeniu  do  An imatora  P lat formy



ROZLICZENIA

• Do otrzymanego produktu mogą Państwo zg łszać  
uwag i  w formie ,  na j lepie j  mai lowej ,  w termin ie  
umożl iwia jącym ich  nan ies ienie/  wery f ikac ję

• Protokół  odbioru us ług i  po  zaakceptowaniu  produktu

• Sposób podpisu:  t radycy jny  lub  e lektron iczny zarówno 
prof i lem zaufanym jak  i  podpisem kwal i f ikowanym

• Jedna us ługa to  jeden protokół



GDZIE  SZUKAĆ INFORMACJI  -  Z  KIM SIĘ  KONTAKTOWAĆ? 

• Każdy startup  pos iada  swojego Managera  Inkubac j i  –  który  
prowadzi  zespół  przez  ca ły  proces  i  to  on  jest  ź ródłem wiedzy  
o przeb iegu procesu w ramach IP I

• Otrzymac ie  Państwo dane kontaktowe do ekspertów 
świadczących  us ług i

 
• W IPI  na  p ierwsze j  st ron ie  podane są  dane kontaktowe do MI  

oraz  Pomysłodawców.  

• Eksperc i  muszą  otrzymać dostęp  do  IP I  i  dokumentów 
(efektów prac  innych ekspertów)
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